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1 Beschrijving …fase 

1.1 BESCHRIJVING FASE 
 
 

1.2 OPENSTAANDE PUNTEN NA DEZE FASE 
 
 

1.3 OPGELEVERDE PRODUCTEN 
 
 
 

1.4 BUDGET 
 . 

 
 
 

1.5 PLANNING 
 

 
 

  

Fase (van 

toepassing) 

Product Bevoegdheid Planning 

Initiatief 

 

 

Startnotitie 

 

 

B&W 

 

 

 

Definitie KES 

PVE met SO 

 

B&W/comm/

Raad 

 

Ontwerp Participatie 

Voorlopig ontwerp 

(VO) 

Inspraak 

 

Definitief Ontwerp 

(DO) 

 

B&W 

 

 

 

B&W 

 

Voorbereiding Contractvorming 

ROGO en 

voorbereiding 

  

Realisatie Uitvoering   

 



 
 

1.6 RISICO’S 
 
 
 

1.7 PROJECTORGANISATIE 
 
 
 

1.8 COMMUNICATIEPLAN 
 
 
 

1.9 SPECIFIEKE RESOURCES EN BENODIGDE INPUT VANUIT DE OPDRACHTGEVER 
 
 

1.10 TE NEMEN BESLISSINGEN EN DE IMPACT 
 
 

1.11 LESSONS LEARNED VAN DEZE FASE 
 
 

1.12 GOEDKEURING OPDRACHTGEVER 
 Faseplan fungeert grosso modo als een overall-update van het project en dient als zodanig ook die 

status te krijgen door de expliciete goedkeuring van de opdrachtgever. 
 
 
 
 


	1
	1 Beschrijving …fase
	1.1 BESCHRIJVING FASE
	1.2 OPENSTAANDE PUNTEN NA DEZE FASE
	1.3 OPGELEVERDE PRODUCTEN
	1.4 BUDGET
	1.5 PLANNING
	1.6 RISICO’S
	1.7 PROJECTORGANISATIE
	1.8 COMMUNICATIEPLAN
	1.9 SPECIFIEKE RESOURCES EN BENODIGDE INPUT VANUIT DE OPDRACHTGEVER
	1.10 TE NEMEN BESLISSINGEN EN DE IMPACT
	1.11 LESSONS LEARNED VAN DEZE FASE
	1.12 GOEDKEURING OPDRACHTGEVER


